Como Impressionar na Rodada

de Negocios

Thiago Alexandre Brandao Farias
Unidade de Acesso a Mercado e Servi¢os Finaceiros
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“Vocé so tem uma unica chance para causar uma
primeira boa impressao”



Esteja pronto para as seguintes

guestoes:

Porque devo comprar da sua empresa e deixar de comprar do meu atual fornecedor ?
Quais os diferenciais do seu produto?
Qual a quantidade minima para se fazer um pedido?

Sua empresa garante fornecimento continuo e constante dos produtos que o comprador venha
a adquirir? Vocé esta pronto para assinar um contrato de fornecimento?

A sua empresa da exclusividade na venda dos produtos?

Caso o comprador queira verificar a aceitacao do produto pelos seus clientes, vocé aceitaria
uma venda em consignag¢ao?




Esteja pronto para as

seguintes questoes:

Vocés forneceriam amostras gratis para degustacao ou
distribuicao gratuita?

Vocés poderia produzir este item como a marca do comprador?

Vocés pagariam por todos os custos para certificacao, registro do
produto no destino?

B “océs poderia adequar a embalagem (tamanho, rétulo etc). Qual
o lote mMmimo?
\

Vocés poderiam vender este produto a granel?




Pitch de Produtos

Pontos-chave do Pitch de Produtos

1. Apresente-se de forma breve!

2. Fale um pouco de sua empresa e do ramo em que atua;
3. Apresente seu produto:

a) Mostre suas caracteristicas;

b) Apresente as necessidades que ira atender e seus diferenciais;
4. Exalte o potencial de seu mercado;
5. Diga quais os concorrentes e como imaginou entrar no mercado;

6. Conclua seu Pitch e se prepare para negociar com o compradores presentes.



e (Cartao de visitas;

e Site da empresa atualizado;
e Catalogo de produtos e servicos;

* Lista de preco;

* Mostruario de produtos;
e Portfdlio da empresa;

* Folhetos e folder;

* Video Institucional;

* Informacoes relacionados a Logistica e
Transporte.



